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(Plotzlich) vermogend —
und jetzt?!

Die 3 Entscheidungen, die dein Vermaogen
wirklich gestalten.
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Fur wen dieser Wegweiser Vermogen ist

Du stehst an einem Wendepunkt. Vielleicht hast Du geerbt, Dein
Unternehmen verkauft oder eine Abfindung erhalten. Vielleicht hast
Du Dich auch scheiden lassen oder tber Jahre diszipliniert Vermdgen
aufgebaut.

Egal woher es kommt — plotzlich ist da diese Summe. Und mit ihr oft
nicht nur Freude, sondern auch Uberforderung. Die aktuelle
Weltlage verunsichert zusatzlich. Wohin mit dem Geld, wenn Zinsen
schwanken und Markte unruhig sind? Du spurst: "Weiter wie bisher"
ist keine Option. Aber was ist der richtige neue Weg?

Dieser Ratgeber ist flr Menschen, die sich neu aufstellen wollen. Die
nicht nur verwalten, sondern gestalten mochten.



Aus der Begrenzung in die Weite

Stell Dir vor, Du hast ein groRes Haus iUbernommen. Es bietet viel Platz und
Moglichkeiten, aber im Moment stehst Du noch im Flur. Du siehst vor allem die
Arbeit: Instandhaltung, Verwaltung, Organisation. Dir fehlen noch die passenden
Schlussel fur die vielen Raume, und Du weilst nicht genau, was sich hinter jeder Tur
verbirgt. Vielleicht flihlst Du Dich aktuell eher wie der Verwalter, der alles am
Laufen halten muss, statt wie der Eigentimer, der hier wirklich lebt und gestaltet.

Vermadgen flhlt sich oft genau so an. Von aulRen sieht man die Moglichkeiten.
Aber innerlich spurst Du die Verantwortung. Fragen tauchen auf: ,Mache ich alles
richtig?“, ,Wem kann ich vertrauen?”, ,Wie gehe ich damit um?*“ Standard-
Losungen greifen hier zu kurz. Klassische Finanzberater schauen auf die Zahlen.
Coaches schauen auf die Seele. Aber wer sieht das Ganze? Wer Vermdgen und
|dentitat trennt, wird scheitern.

Dieser Wegweiser ist Dein Schltsselbund. Ich zeige Dir, wie Du die Fenster 6ffnest
und frische Luft hereinlasst. Ich helfe Dir, die Raume zu betreten, die bisher
verschlossen waren — nicht die prunkvollen Sale aus dem Marchen, sondern die
echten Arbeits- und Lebensraume, in denen Du Deine Zukunft baust. Damit es
nicht mehr nur ,,das Vermogen® ist, das Du verwalten musst —sondern Dein Raum
der Moglichkeiten.Hier sind die 3 Entscheidungen, die diesen Raum fiir Dich
offnen.




ENTSCHEIDUNG 1.:
DEN RAUM DER NEUEN REALITAT BETRETEN

Wenn sich die finanzielle Situation grundlegend andert, ist der erste Impuls oft:
Alles beim Alten lassen.Wir versuchen, das neue Vermdgen in unser gewohntes
Leben zu integrieren, ohne etwas zu verandern. Doch das funktioniert selten
reibungslos.

Es entsteht ein Spannungsfeld:Auf der einen Seite der Wunsch nach Sicherheit und
Stabilitat. Auf der anderen Seite die Frage nach den neuen Mdglichkeiten. Solange

Du versuchst, beides gleichzeitig zu bedienen, ohne Dich zu positionieren, trittst Du
auf der Stelle. Du verwaltest den Status Quo, statt die neue Situation anzunehmen.

Die erste Entscheidung ist ein klares ,,Ankommen*.Es geht darum, die neue Realitat
zu akzeptieren. Du musst Dein bisheriges Leben nicht aufgeben, aber Du darfst den
neuen Raum betreten, der jetzt Dir gehort.Geld braucht Klarheit. Sobald Du
innerlich den Raum der neuen Realitat betrittst, 16st sich die Anspannung. Der
Fokus verschiebt sich von der Sorge, etwas falsch zu machen, hin zur Frage, wie Du
es gestalten mochtest.



ENTSCHEIDUNG 2:
DEN RAUM DER EIGENEN ROLLE EINNEHMEN

Viele Menschen zogern, ihre neue Rolle als Vermogensinhaber voll auszuftllen. Sie
fuhlen sich unsicher, weil ihnen die Erfahrung fehlt.Wir lernen viel Gber Arbeit und
Leistung, aber wenig darliber, wie man Vermogen flihrt und Verantwortung tragt,
ohne sich davon erdriicken zu lassen.Oft mischen sich verschiedene Stimmen ein:
Gut gemeinte Ratschlage, gesellschaftliche Erwartungen und Deine eigenen Zweifel.

Die zweite Entscheidung ist: Du nimmst Deinen Platz am Tisch ein.Du bist nicht
derjenige, der nur abnickt, was andere vorschlagen. Du bist der Auftraggeber.

Dieser Raum wartet darauf, von Dir gefiillt zu werden. Wer bist Du in dieser neuen
Situation? Welche Werte sind Dir wichtig?Wenn Du diese Rolle annimmst, wird die
Verantwortung handhabbar. Das Vermogen bestimmt nicht mehr Deinen Alltag,
sondern unterstitzt Deine Ziele.




ENTSCHEIDUNG 3:
DEN RAUM DER WIRKUNG OFFNEN

Ein Vermogen, das nur verwaltet wird, bleibt statisch. Ein Vermogen, das
*genutzt™ wird, entfaltet Wirkung.Viele bleiben im reinen Verwaltungsmodus
stecken: Kosten optimieren, Risiken minimieren. Das ist wichtiges Handwerk, aber
es ist nicht das Ziel.

Die dritte Entscheidung ist der Schritt in die Gestaltung. Stell Dir Dein Vermogen
wie ein solides Fundament vor. Was soll darauf entstehen?Hier 6ffnen wir den
Raum fur das, was Dir wirklich wichtig ist.Vielleicht méchtest Du unternehmerisch
tatig werden? Deine Familie absichern? Projekte fordern, die Dir am Herzen
liegen? Oder Dir Zeit fur neue Themen nehmen? Du hast die Faden in der Hand.
Um Dich herum hast Du Experten (Steuerberater, Anwalte, Banker) —sie liefern
das Fachwissen. Aber *Du* gibst die Richtung vor.

Ich untersttitze Dich dabei, diese Fihrungsrolle klar und souveran auszuftllen.
Nicht als weiterer Berater, sondern als Sparringspartnerin, die Dir hilft, den
Uberblick zu behalten und Deine Vorstellungen umzusetzen.



Transformation in der Praxis

Fallbeispiel 1: Anna — Aus Uberforderung in die personliche Freiheit

Anna (42) erbte Uberraschend ein Immobilienportfolio. lhre erste Reaktion
war das Gefiihl von Uberforderung. Wir arbeiteten nicht zuerst an der
Anlagestrategie, sondern an ihrer Erlaubnis, vermogend zu sein.

Die Transformation: Anna lernte, die Sprache der Berater zu verstehen.
Heute fihrt sie ihr Vermdgen mit grolBer Gelassenheit und wenig | Ly
Zeitaufwand wie eine kleines Family Office, ohne Angst vor Fehlern. | | 3 | _a(Irys Ehmann
Ausserdem fordert sie aus den Ertragen mehrere Herzens-Projekte.

Fallbeispiel 2: Markus — Vom Hamsterrad zum Sinn-Stifter

Markus (55) verkaufte sein Software-Unternehmen. Auf dem Konto war er
reich, im Kopf erst einmal leer. Wir bremsten ihn: Keine Investments fur 6
Monate. Stattdessen: Werte-Arbeit und Auszeit.

Die Transformation: Markus investiert nun in junge Grinder — aber nicht als
getriebener Geldgeber, sondern als Mentor. Er hat seine Identitat vom
,GeschaftsfUhrer” zum ,,Ermoglicher” gewandelt.




VERBORGENE RAUME ERSCHLIESSEN:
ZUGANG ZU NEUEN MOGLICHKEITEN

Wer ein grolRes Haus besitzt, sollte nicht nur im Erdgeschoss wohnen.Oft bleiben
Privatanlegern die spannendsten Raume verschlossen. Sie investieren in das, was
,im Schaufenster” liegt: Standard-Fonds, Tagesgeld, vielleicht eine Immobilie.Doch
es gibt mehr.

Ich 6ffne Dir Tlren zu Anlageklassen, die normalerweise institutionellen
Investoren, Stiftungen oder grolden Family Offices vorbehalten sind.Dazu gehoren
Private Equity, Infrastruktur-Projekte oder exklusive Club-Deals. Das ist keine
Zauberei, sondern eine Frage des Zugangs.

Durch mein Netzwerk ermaogliche ich Dir, Dein Vermogen so professionell und
breit aufzustellen wie die Profis. Das bringt nicht nur mehr Rendite-Chancen,
sondern vor allem echte Diversifikation und Stabilitat abseits der
Borsenschwankungen.



DER RUNDE TISCH: DEIN EXPERTEN-NETZWERK

Niemand baut ein Haus allein. Du brauchst Architekten, Statiker und Handwerker.
Genauso ist es beim Vermadgen. Ich arbeite nicht isoliert, sondern bringe ein
handverlesenes Netzwerk an Top-Experten mit an Deinen Tisch: Spezialisierte
Steuergestalter, Fachanwalte fur Erbrecht und Gesellschaftsrecht, sowie
internationale Vermogensverwalter.

Ich bin dabei Deine Generalunternehmerin. Ich koordiniere die Experten,
Ubersetze das Fachchinesisch und sorge dafiir, dass alle Zahnrader
ineinandergreifen —im Sinne Deiner Ziele.

Zu Deinem Vermogen richten wir fur Dich Dein Vermogens-Cockpit ein mit
einfacher Software-Unterstiitzung. Damit hast Du den laufenden, aktuellen
Uberblick Giber die alle Vermdgens-Bereiche und kannst mit wenig Zeitaufwand
Dein Vermogen steuern.




Warum ich - Irys Ehmann

Weil ich genau fir diese Schnittstelle die Expertin bin. Ich bin Diplom-Okonomin
und Master of Science in Business Management (USA).Seit 30 Jahren arbeite ich
als Finanzberaterin und Finanzmaklerin. Ich kenne die Markte, die Produkte und
die Mechanismen in der Tiefe. Gleichzeitig habe ich mich in mehreren
Coaching-Ausbildungen darauf spezialisiert, Menschen in
Veranderungsprozessen zu begleiten. In einer Welt voller Generalisten habe ich
mich entschieden, Spezialistin zu sein.

Mein Fokus liegt exklusiv auf Menschen im Vermdgens-Umbruch. Ich weil3, dass
Standard-Losungen hier nicht funktionieren. Wer Vermogen und Personlichkeit
trennt, verliert Potenzial.

Diese Kombination ist mein Alleinstellungsmerkmal: Ich biete Dir High-Level-
Finanzwissen auf Augenhohe mit Banken und Institutionen. Und ich biete Dir
die menschliche Begleitung, um Deine neue Rolle als Vermdgensinhaber
souveran auszufullen. Ich bin an keine Bank und kein Produkt gebunden. Mein
einziger Auftraggeber bist Du. Mein Ziel ist es, Dich zu ermachtigen. Ich will, dass
Du Dein Vermaogen verstehst, beherrschst und geniel3t.
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DEIN NACHSTER SCHRITT: DIE TUREN OFFNEN

Wenn Du Dich in diesen Zeilen wiedergefunden hast, dann weil’t Du: Es geht
hier nicht nur um Zahlen. Es geht darum, wie Du Dich mit Deinem Vermaogen
fuhlst. Du musst niemandem erklaren, warum sich Reichtum manchmal schwer
anfuhlt. Ich kenne diese Seite. Und ich weil3, dass der Weg in die Leichtigkeit
nicht Uber noch mehr Finanzprodukte fihrt, sondern tber Klarheit im Inneren.

Bevor Du im AufSen handelst — investierst, umschichtest oder Vertrage
unterschreibst — brauchst Du diesen inneren Raum der Klarheit. Vielleicht ist
genau jetzt der Moment, diesen Raum zu betreten. Wenn Du das Gefiihl hast,
dass Du Ordnung in Deine Gedanken bringen mdchtest und jemanden suchst,
der Deine Sprache spricht und die Zusammenhange sortiert, dann lade ich Dich
zu einem vertraulichen Potenzial-Gesprach ein. Wir schauen uns Deine
Situation an. Wir finden heraus, wo es hakt und wo Deine wahren
Moglichkeiten liegen.

Dein nachster Schritt fiir den Impuls, der Dich weiterbringt:
Buche jetzt Dein Potenzial-Gesprach, um Deine neue per-
sonliche Vermogens-Landkarte zu zeichnen.
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